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... und gemeinsam werden wir als europäischer Marktführer ein noch stärkerer Partner für 
Sanitäranlagen und intelligente Wassermanagement-Systeme für gewerbliche, öffentliche und 
halböffentliche Bereiche. Als spezialisierter System- und Lösungsanbieter erfüllen wir die höchsten 
Anforderungen an Sicherheit, Hygiene oder Langlebigkeit und können unseren Kundinnen & Kunden 
auch maßgeschneiderte Lösungen anbieten.

Zu unseren Hauptsegmenten gehören öffentliche Infrastrukturen wie Gesundheitseinrichtungen, 
Schulen, Transportmittel und Gefängnisse sowie Restaurants, Hotels und Industrie- und Bürogebäude. 
Wir vereinen international Produktions- und Vertriebsstandorte in Deutschland, Frankreich, Portugal, 
der Schweiz, Österreich, Großbritannien, Finnland und den Vereinigten Arabischen Emiraten. 
Mit mehr als 150 Jahre Tradition und Innovation verbinden wir große Technologie- und Material-
kompetenzen. Wir gestalten ästhetische, unverwechselbare Produkte aus qualitativ hochwertigen 
Materialien, wie 100 % recycelbarem Edelstahl oder bewährtem Mineralgranit (MIRANIT).
Unsere Elektronikkomponenten und Wassermanagement-Systeme sorgen für einwandfreie 
Trinkwasserqualität, berührungslose Sicherheit, hygienische Nutzung und Energieeffizienz.

KWC Professional wird zu DELABIE ...
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Was ändert sich für Ihre Kunden durch 
diese Fusion?
Vincent: Wenn zwei Spezialisten ihre Kräfte 
bündeln, sollte der Kunde als Erster den Unter-
schied spüren. Mit KWC Professional erwei-
tern wir unsere Expertise im Bereich Edelstahl 
und elektronische Armaturen; mit DELABIE 
bringen wir ein Jahrhundert Know-how im Be-
reich öffentlicher Sanitäranlagen ein. Gemein-
sam bieten wir mehr Lösungen, mehr techni-
sche Tiefe und mehr Zuverlässigkeit.
Alice: Für Architekten und Designer bedeutet 
diese Fusion den Zugang zu einer breiteren 
Palette an Technologien und Ästhetik. Es geht 
darum, Funktionalität mit Eleganz zu verbin-
den – Lösungen, die leistungsstark sind und 
inspirieren.

Wie sieht Ihre Vision nach der Integration 
von KWC Professional aus?
Vincent: Wir wollen den europäischen Markt-
führer für Sanitärlösungen für öffentliche 
Einrichtungen aufbauen – nicht indem wir 
Unterschiede auslöschen, sondern indem wir 
sie nutzen. Jede Marke bringt ihre Stärken, ihre 
Teams und ihre Kultur mit. Unsere Aufgabe 
ist es, diese so zusammenzuführen, dass das 
Ganze davon profitiert.
Alice: Unser Anspruch ist auch kultureller 
Natur ‒ wir wollen eine gemeinsame Identität 

schaffen, die Innovation und Design wert-
schätzt. Jedes Produkt soll Langlebigkeit, 
Nachhaltigkeit und Stilbewusstsein wider-
spiegeln.

Wie planen Sie den Übergang im Jahr 2026 
und die Weiterentwicklung des Brandings 
im Jahr 2027 zu gestalten?
Vincent: Unsere Priorität ist Klarheit und Konti-
nuität für unsere Partner. Im Laufe des Jahres 
2026 werden wir proaktiv kommunizieren, 
Schulungen anbieten und gezielte Unterstüt-
zung leisten, um allen zu helfen, sich in den 
neuen Sortimenten zurechtzufinden.
Alice: Im Jahr 2027 werden wir zu einer ein-
heitlichen Markenarchitektur übergehen.
Das Leitprinzip ist einfach: Wir wollen unseren 
Kunden das Geschäft erleichtern und ihnen 
helfen, von einem erweiterten Produktportfolio 
zu profitieren. DELABIE und KWC Professional 
positionieren die Gruppe gemeinsam einzig-
artig auf dem Markt, um alle Sanitäranforde-
rungen im öffentlichen Raum zu erfüllen.

Wie wird diese Fusion wirtschaftlich um-
gesetzt?
Vincent: Wir bauen eine einheitliche 
kommerzielle Front auf. In der Praxis bedeutet 
dies ein Team, einen Ansprechpartner pro 
Markt und Zugang zum gesamten Sortiment 

Wenn man fast ein Jahrhundert lang ein Familienunternehmen führt, lernt man, dass die 
besten Veränderungen diejenigen sind, die den eigenen Wurzeln treu bleiben. Die Fusion 
zwischen DELABIE und KWC Professional ist einer dieser Momente – ein Wendepunkt, 
der neue Horizonte eröffnet und gleichzeitig das bewahrt, was jede Marke stark gemacht 
hat. Vincent Bogard teilt seine Vision für dieses neue Kapitel. An seiner Seite ergänzt 
Alice Delabie mit ihrer Perspektive zu Design, Innovation und Kundenerfahrung.

DELABIE ‒ Integration 
mit starken Partnern
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von DELABIE und KWC Professional. 
Alice: Dies vereinfacht die Interaktion und 
stärkt unsere Fähigkeit, Projekte vom Entwurf 
bis zur Installation zu unterstützen. Wir wis-
sen, dass der Ruf einer Marke von der Quali-
tät der angebotenen Dienstleistungen und 
Produkte abhängt.

Welche Veränderungen sind im Bereich 
Marketing und Kommunikation zu erwar-
ten?
Alice: Sie werden eine klarere, einheitlichere 
Botschaft wahrnehmen. Wir führen unsere 
Kataloge zusammen, bauen unser digitales 
Ökosystem neu auf und stärken Tools wie 
BIM. Unser Ziel ist es, die Spezifikation zu 
vereinfachen. Wir werden viel investieren, 
um durch unsere Vertriebsteams und durch 
wichtige Veranstaltungen und Messen näher 
an allen Fachleuten zu sein.

Wie sieht es mit dem Kundenservice und 
der Auftragsabwicklung aus?
Vincent: Wir möchten ein nahtloses Erlebnis 
bieten: schnellere Antworten, vereinfachte Be-
stellungen, klarere Informationen. 
Alice: Durch die Integration unserer Kunden-
service-Teams und -Tools können wir eine 
gleichbleibende Qualität und eine bessere 
Übersicht über die Lieferzeiten garantie-
ren, die wir verkürzen werden. Unser Ziel ist 
einfach: Wir möchten den täglichen Betrieb 
unserer Partner reibungsloser gestalten.

Welche konkreten Vorteile ergeben sich für 
Großhändler?
Vincent: Ein stärkeres Sortiment, Lösungen mit 
höherer Wertschöpfung, mehr Verfügbarkeit 
und eine bessere Logistikleistung. 
Mit sich ergänzenden Sortimenten und 
optimierten Lagerbeständen in ganz Europa 
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Alice Delabie
CFO, Delabie

Vincent Bogard
Stellvertr. CEO, Delabie

können unsere Großhändler mehr Segmente 
mit weniger Einschränkungen bedienen. 
Alice: Vor allem profitieren sie von einer an-
erkannten Marke und einem Geschäft, das von 
unserem Fokus auf Spezifikationen geprägt 
ist. Wir sind stets bestrebt, langfristige Part-
nerschaften mit Großhändlern aufzubauen.

Wie unterstützen Sie Planer?
Alice: Planer erwarten angemessene Lösun-
gen, Zuverlässigkeit und Klarheit. Wir bieten 
ihnen dedizierten technischen Support, hoch-
wertige digitale Tools und Sortimente, die auf 
langfristige Leistung ausgelegt sind.
Wir präsentieren unsere Lösungen in unseren 
Showrooms, bei unseren Spezifikationsveran-
staltungen und auf großen Messen.

Was sind Ihre Prioritäten in Bezug auf Inno-
vation und Nachhaltigkeit?
Vincent: Nachhaltigkeit ist nicht mehr nur ein 
Kapitel im Katalog – sie ist der Ausgangs-
punkt. Langlebigkeit, Reparaturfähigkeit, 
Wassereffizienz: Das sind die Leitlinien unse-
rer Forschung und Entwicklung. 

Alice: Innovation muss auch inspirieren. 
Wir treiben die Entwicklung intelligenter Sys-
teme und neuer Materialien voran, wobei wir 
stets den Fokus auf Ästhetik und Benutzerer-
fahrung legen. 
Konnektivität wird eine wichtige Rolle bei 
Hygiene und Wartung spielen.

Welche Botschaft möchten Sie Ihren Part-
nern für 2026 mitgeben?
Vincent: 2026 wird ein Jahr der Bewegung 
und der Chancen sein. 
Wir bauen eine stärkere Gruppe mit klareren 
Sortimenten und mehr Dienstleistungen auf.
Alice: Was sich nicht ändern wird, ist unser 
Engagement: Qualität, langfristige Partner-
schaften und die Gewissheit, dass jeder Kun-
de sich auf uns verlassen kann. 
Gemeinsam gestalten wir die Sanitärlösungen 
von morgen.

Vielen Dank für das Gespräch!

DELABIE Showroom
Mitten auf dem 
Firmengelände in Friville 
kann man auf 750 m2 auf 
3 Etagen das gesamte 
Produktportfolio live 
erleben
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Ein Team ‒ Ein Ziel

Wo liegt der Fokus für die nächste Zeit?
Gregor: Zunächst sind wir sehr stolz auf das, 
was wir bisher gemeinsam erreicht haben. 
Die Zusammenarbeit zwischen unseren 
Teams wächst kontinuierlich und wird immer 
stärker. Jeden Tag erleben wir Professionalität, 
gegenseitige Neugier und den gemeinsamen 
Willen, diese Integration erfolgreich zu ge-
stalten. Jetzt liegt unsere Aufgabe darin, das 
Tempo und die Energie beizubehalten, wäh-
rend wir gleichzeitig die unternehmerische 
Stabilität sichern und unseren Fokus klar auf 
die Bedürfnisse unserer Kunden richten.

Wie verlief der bisherige Austausch im 
internationalen Team?
Nicolas: Seit der Übernahme im August haben 
unsere Teams zahlreiche Standortbesichti-
gungen, Kennenlernrunden und intensive Aus-
tauschmomente erlebt. Diese Begegnungen 
haben uns näher zusammengebracht, gegen-
seitiges Verständnis geschaffen und wertvolle 
Lernimpulse ermöglicht. 
Genau diese Offenheit und Bereitschaft er-
möglicht es aus den zwei Gruppen Schritt für 
Schritt eine gemeinsame Kultur zu erschaffen.

Welche Ziele sind dabei besonders wichtig?
Gregor: Mit Blick auf das Jahr 2026 bleibt un-
ser Ziel unverändert: Wir wollen Marktführer 
sein und durch die Kombination von Spitzen-
leistungen und umfassender Marktkenntnisse 
von DELABIE und KWC Professional eine 
einheitliche und starke Unternehmensgruppe 
aufbauen.
Nicolas: Für 2026 ist es mir besonders wichtig, 
trotz des anspruchsvollen Integrationsprojekts 
den Fokus konsequent auf unsere Kunden 
zu richten. Nur wenn wir ihre Erwartungen 
verstehen und übertreffen, schafft die Trans-
formation echten Mehrwert und stärkt unsere 
Position im Markt.

Was macht die Marktführerschaft aus?
Gregor: Unser Schwerpunkt als spezialisier-
ter Systemanbieter für Sanitärlösungen wird 
weiterhin eindeutig auf den Anwendungs-
bereichen im gewerblich-öffentlichen Raum 
liegen. Mit der jetzt gebündelten Kompetenz 
entwickeln und produzieren wir moderne 
Sanitärraumausstattungen, Armaturen und 
intelligente Wassermanagement-Systeme für 
die sanitärtechnische Zukunft.

Vielen Dank für das Gespräch!

Gregor Wissler
CEO, KWC Professional

Nicolas v. Castelmur
CFO, KWC Professional

Gregor Wissler & Nicolas von Castelmur im Gespräch

2026 wird ein Jahr des Aufbruchs sein. Jede große Herausforderung bedeutet aber 
auch neue Chancen. Gregor Wissler, CEO & Nicolas von Castelmur, CFO von KWC 
Professional geben eine Einschätzung des bisherigen Integrationsfortschritts und 
der Prioritäten für die nächste Phase.
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Gemeinsam die Zukunft gestalten

Gemeinsam
die Zukunft gestalten

Die Krankenhaus- und Gesundheitsreform führt dazu, dass Kliniken 
Strukturen und Prozesse neu ausrichten. Ambulantere Angebote 
und klarere Leistungsprofile erhöhen die Anforderungen an Sicher-
heit und technische Hygiene – besonders an sanitäre Bereiche und 
Trinkwassersysteme.
Für Planung und Bau bedeutet das: Sanitäre Räume werden funk-
tional und reinigungsfreundlich gestaltet; intelligente Armaturen 
und automatisierte Spülprogramme sichern eine konstante Trink-
wasserhygiene – unabhängig von Nutzungsschwankungen.
KWC Professional unterstützt dies mit Aqua 3000 open und dem 
C-Modul, mit denen Spülprozesse und Hygienenachweise flexibel 
und wirtschaftlich gesteuert werden können – für unterschiedliche 
Gebäudetypen und Budgets.

Neue Rahmenbedingungen und staatliche Modernisierungsimpulse 
führen dazu, dass öffentliche Gebäude neu gedacht werden müssen.  
Hygienisch, sicher, inklusiv und im Betrieb belastbar. Dieser Wandel 
prägt Gesundheitsbauten ebenso wie militärische und kommunale 
Einrichtungen.

Ort der Begegnung und Gemeinschaft
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Gemeinsam die Zukunft gestalten

Mit dem Bundesprogramm zur Modernisierung kommunaler Sport-
stätten werden bestehende Anlagen erneuert und weiterentwickelt. 
Ziel ist es, offene, sichere und inklusive Sport- und Begegnungs-
orte zu schaffen, die von Schulen, Vereinen und Freizeitnutzenden 
gleichermaßen verwendet werden können. Für Planung und Ge-
bäudetechnik bedeutet das: Langlebigkeit, einfache Reinigung und 
ein ressourceneffizienter Betrieb gewinnen an Bedeutung. Sanitär-
bereiche sollen robust sein und Wasser sowie Energie nur dann 
bereitstellen, wenn sie tatsächlich benötigt werden.
KWC Professional bietet langlebige, reinigungsfreundliche Sanitär-
lösungen wie Miranit-Becken sowie berührungslose, parametrier-
bare Armaturen der Serien F5 und F3. Sie stellen Wasser nur dann 
bereit, wenn es benötigt wird, reduzieren den Ressourcenverbrauch 
und ermöglichen einen sicheren, wirtschaftlichen Betrieb.

Die Streitkräfte bauen im Rahmen von staatlichen Förderungen ihre 
Unterbringungs-, Ausbildungs- und Funktionsgebäude beschleunigt 
aus. Standardisierte und modulare Bauweisen verkürzen Bauzeiten 
– bei steigenden Anforderungen an Betriebssicherheit, Belastbar-
keit und Versorgung in Krisensituationen. Für Planung und Gebäu-
detechnik bedeutet das: Systeme müssen skalierbar, robust und im 
Betrieb zuverlässig steuerbar sein. Serielle Sanitärmodule vereinfa-
chen Montage und Wartung, digitale Wassermanagement-Systeme 
sichern Trinkwasserhygiene – und müssen dabei cyberresilient und 
unabhängig vom öffentlichen Netz betreibbar sein. 

KWC Professional unterstützt dies mit Plug-and-Play Systemlösun-
gen wie der PLANOX Waschplatzeinheit sowie dem kabelgebun-
denen Aqua 3000 open Wassermanagement-System, das einen 
geschützten, netzwerkunabhängigen und sicheren Betrieb 
ermöglicht.

Zukunftsfähige Sportstätten für alle

Schneller, modular, resilient - die Streitkräfte 
bauen neu
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KWC Professional ‒ System- und Lösungsanbieter

KWC Professional wird in die DELABIE Gruppe aufge-
nommen ‒ gemeinsam bündeln wir unsere Expertise, 
um Ihnen als starker Partner für Sanitärlösungen & smar-
te Wassermanagement-Systeme in gewerblichen, öffent-
lichen und halböffentlichen Bereichen zur Seite zu stehen.

Alles aus einer Hand

 	 ein Ansprechpartner

 	 Einzel- und Sonderlösungen

 	 kombinierbare Designlinien

 	 Montage: Zeit & Geld sparen

 	 Logistik: Kurze Wege

 	 Management aller Komponenten

 	 Service- und Wartung

 	 Hilfe bei Planung und Umsetzung

Die Vorteile für Sie

Die Lebensqualität unserer Kunden zu bereichern, steht für uns im Mittelpunkt.
Dafür stehen wir mit unseren Werten Sicherheit, Nachhaltigkeit, Hygiene und Begeisterung. Nach diesen richten 
wir uns und unser Unternehmen aus. Wir setzen bei KWC Professional auf qualitativ hochwertige und maß-
geschneiderte Lösungen, die überzeugen und begeistern. Diese Werte prägen unsere tägliche Arbeit an allen 
Standorten und geben uns Orientierung für künftige Entwicklungen. Wir gestalten ästhetische, unverwechselbare 
Produkte aus qualitativ hochwertigen Materialien, wie 100 % recycelbaren Edelstahl oder bewährtem Mineral-
granit (MIRANIT). Unsere Elektronikkomponenten sorgen für berührungslose Sicherheit, hygienische Nutzung und 
Energieeffizienz.
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Unsere 
Einsatzgebiete

KWC Professional ‒ System- und Lösungsanbieter

Öffentliche Sanitäranlagen

Büros & Verwaltungen

GesundheitswesenFreizeit & Sport

BildungseinrichtungenIndustrie

Sicherheit & VerwahrungHotel & Gastronomie
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© Marcus Bredt

Unsere Referenzprojekte

Unsere 
Referenzprojekte

© Celia Uhalde
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Unsere 
Referenzprojekte

Akzente setzen

Auf dem Campus der Hochschule Merseburg wurde eine ehema-
lige Telefonzentrale als Kindertagesstätte für 42 Kinder im Alter 
von 0-6 Jahren des Studentenwerks Halle umgenutzt. 
Der fast kathedralartige, einseitig belichtete Raum im Unterge-
schoss bot sich als Bewegungsraum für die Kinder an. 
Das bestehende Gebäuderaster erwies sich zudem als erstaun-
lich flexibel zur Unterbringung von Gruppenräumen, Küche und 
Sanitärräumen, die mit F5 Einhebelmischern mit integriertem 
thermostatischem Verbrühungsschutz ausgestattet wurden.

MSG CAMPUS-KINDERGARTEN MERSEBURG І DEUTSCHLAND

KWC F5L-THERM 
Thermostat-Einhebel-Standbatterie

F5LT1001 І 2030066480

Unsere Referenzprojekte

© Celia Uhalde

© Celia Uhalde
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SPORTHALLE LÖDERBURG І DEUTSCHLAND

Ort der Begegnung und Gemeinschaft

Die Sporthalle in Löderburg (Ortsteil Staßfurt) war mehr als 6 Jahre lang nicht 
in Betrieb. Aufgrund von Sicherheitsmängeln und erheblichen Schäden am 
Gebäude wurde sie 2018 geschlossen. Nach umfangreichen Sanierungs- und 
Modernisierungsarbeiten fand Ende Mai 2025 die feierliche Wiedereröffnung 
statt.

KWC FUTURA exklusiv
Waschrinne

SANW1200 І 2030057405
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Unsere Referenzprojekte

Auf die Plätze, fertig los!

SPORTSCHWIMMBAD ST. LORENZ LÜBECK І DEUTSCHLAND

Als größtes Hallenbad in Lübeck ist das Sportbad St. Lorenz seit 1974 die Top-Adresse für 
Schwimmwettkämpfe und Leistungssport. Nach einer umfassenden Modernisierung Ende 
2022 öffnete das Bad im Januar 2025 erneut seine Türen. Schwimmbegeisterte finden ein 
hochwertiges Edelstahlbecken samt Wendelbrücke, ein zusätzliches Kursbecken, einen 
liebevoll gestalteten Bereich für Kleinkinder sowie einen komplett erneuerten Innenbereich 
vor. Aufgrund ihres Vorfertigungsgrads und leichter Aufputzinstallation kamen bei der 
Sanierung Edelstahl-Duschpaneele der F5 Linie mit elektronisch gesteuerter Thermostat-
batterie inklusive aktivem Verbrühungsschutz zum Einsatz.
Im Waschbereich überzeugt die opto-elektronisch gesteuerte F5E-Mix mit eleganter Form-
gebung. Die gut sichtbare Infrarot-Elektronik erkennt die sich nähernden Hände und löst 
den Wasserfluss aus. Wenn die Hände den Sensorbereich verlassen, stoppt der Wasser-
fluss automatisch, so dass kein Wasser ungenutzt verschwendet wird.

MARINA HEILIGENHAFEN І DEUTSCHLAND

Ressourcen schonen

Der Bau am Steg 8 in der Marina Heiligenhafen wurde bis 
auf die tragenden Wände komplett erneuert und verfügt nun 
über eine zeitgemäße und nachhaltige Ausstattung, u.a. eine 
Solarthermieanlage für die regenerative Warmwasserbereitung.
Planmäßig hatten die Arbeiten zum Saisonende 2024 begonnen 
und konnten nun aufgrund des Engagements aller Gewerke und 
Hersteller beendet werden.

KWC F7E
Elektronik-Standbatterie

F7EM1001 І 3600001257 

KWC F5E-Therm
Duschpaneel aus Edelstahl

F5ET2020 І 2030054250

KWC F5E-MIX
Elektronik-Standbatterie

F5EM1004 І 2030036159
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Unsere Referenzprojekte

FREIBAD NEUHOFEN YBBS І ÖSTERREICH

Frischekick

Ob sportliche Bahnen oder einfach nur entspanntes Abkühlen, für eine 
schnelle Erfrischung zwischendurch sorgen die F3 Standduschen von KWC 
Professional – direkt am Beckenrand, nahe der Liegewiese oder im Outdoor-
Wellnessbereich. Robust, formschön und immer einsatzbereit. 
Hier im Einsatz im Freibad Neuhofen in Österreich.

KWC F3S
Standdusche

F3SV2014 І 3600006748 

Saisonstart
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Der Campingplatz Gravas liegt am Dorfrand der 
Lenzerheide in idyllischer Naturumgebung auf 1460 m 
über dem Meer, im Kanton Graubünden. Seine ideale 
Lage mit Anbindung an die gesamte Ferienregion 
Arosa/Lenzerheide, bietet eine Vielfalt an Sport-, 
Spiel- und Erholungsmöglichkeiten zu jeder Jahreszeit. 
Die Region ist zudem Austragungsort bedeutender 
Sportevents wie der Biathlon-WM 2025, was die 
Attraktivität und gleichzeitig die hohe Auslastung in 
Spitzenzeiten unterstreicht.
Das neue Betriebsgebäude sowie die Waldplätze 
konnten Ende 2024 in Betrieb genommen werden. 
Auf die Gäste warten moderne und saubere Anlagen, 
die zum Beispiel mit maßgefertigten VARIUS 
Reihenwaschtischen aus MIRANIT ausgestattet 
sind. Das VARIUS Waschtischprogramm steht für 
maßgeschneiderte Sanitärlösungen für eine optimale 
Raumnutzung. In die Waschtischplatte wurde hier die 
rechteckige Mulde ETON nahtlos eingefügt, ergänzt 
um eine dezente Schürze inklusive Abwürfen und 
Abfallkörben.
Abweichend von der Standardfarbe Alpinweiß 
entschieden sich die Betreiber für Granit hellgrau. 
Die aus einem Guss gefertigten MIRANIT Objekte 
überzeugen durch Eigenschaften wie hohe Stabilität, 
elegante Anmutung und dank der glatten, porenfreien, 
hygienischen sowie pflegeleichten Gelcoatoberfläche 
durch äußerste Widerstandsfähigkeit.

Unsere Referenzprojekte

CAMPINGPLATZ GRAVAS І SCHWEIZ

Hygiene & Komfort

Jetzt entdecken 
configurator.kwc-professional.com
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HMP WETHERBY І UK

Modular & kompakt

In 2024 übernahm KWC DVS das Unternehmen 
Newcastle Joinery Limited (NJL), einen starken Partner 
für langlebiges Zellenmobiliar und modulare Sanitär-
systeme in Großbritannien und erweiterte damit das 
umfangreiche Produktportfolio im Verwahrungs- und 
Sicherheitsbereich.

Besonders vorteilhaft ist der Einsatz von strapazierba-
ren glasfaserverstärkter Kunststoff (GFK), ein schlagfes-
tes und korrosionsbeständiges Verbundmaterial.
Im Modulbau finden vor allem die "In Cell Shower Pods" 
ihren Einsatz. Die komplette Einheit fügt sich bündig in 
die bestehende Zellenstruktur ein und beinhaltet WC, 
Waschtisch, Spiegel, Ablage, LED-Beleuchtung und 
Dusche.

DR. SOLIMAN FAKEEH HOSPITAL RIAD І UAE

Safety first

Als eines der Vorzeigeprojekte von KWC Professional im Nahen Osten demonstriert das 
Dr. Soliman Fakeeh Hospital in Riad unsere Kompetenz bei der Bereitstellung sicherer, lang-
lebiger und hygienischer Sanitärlösungen für Umgebungen mit hohen Anforderungen. 
Die Installation ist darauf ausgelegt, das Wohlbefinden der Patienten, die Barrierefreiheit 
und die langfristige Funktionsfähigkeit zu gewährleisten – selbst bei intensiver täglicher 
Nutzung.

KWC CAMPUS
WC Becken

Sonderanfertigung für das Gesund-
heitswesen

KWC HEAVY-DUTY
KWC CONTINA 

Accessoires 
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© euroluftbild.de/Oliver Betz

AT CH

KWC HEAVY-DUTY
WC-Waschtischkombination

HDTX805M І 2000100954

KWC F5ET - A3000 open
Elektronik-Thermostatbatterie mit 
verdeckter Temperatureinstellung

JVA NÜRNBERG І DEUTSCHLAND

Mehrere Bauabschnitte realisiert

Die in einer Justizvollzugsanstalt gegebenen, teils extremen Bedingungen 
stellen an die Planung und Produktlösungen spezielle Anforderungen. 
Die JVA Nürnberg hat sich aus diesem Grund im Zu- und Abgangsgebäude 
für Sanitärlösungen von KWC Professional entschieden. Installiert wurden 
unter anderem stabile Sanitärkombinationen aus robustem Edelstahl. 
Bei der Sanierung der Duschanlagen in einem weiteren Bauabschnitt 
kamen besondere Wandeinbauarmaturen der HEAVY-DUTY Serie zum 
Einsatz. Von außen sichtbar ist nur der, in die mit Sicherheitsschrauben 
montierte Abdeckplatte aus Edelstahl, eingelassene Piezotaster. Der aktive 
Verbrühungsschutz wird über das innenliegende Thermostat realisiert. 
Diese elektronische Armaturenlösung kann über das Wassermanagement-
System AQUA 3000 open zentral überwacht und gesteuert werden.

Jetzt entdecken 
Unser HEAVY-DUTY Programm
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SIR JOHN LEMAN HIGH SCHOOL BECCLES І UK

Frische Schule

Die Sir John Leman High School hat kürzlich ihre Toiletten um-
gestaltet und einen saubereren, intelligenteren und effizienteren 
Raum geschaffen, der Hygiene und Nachhaltigkeit während des 
gesamten Schultages fördert. Dieses Projekt, das in Zusam-
menarbeit mit Inspired Washrooms realisiert wurde, zeigt, wie 
durchdachtes Design und hochwertige Produkte das tägliche 
Schulleben positiv beeinflussen können.
Um den Anforderungen einer stark frequentierten Sekundarschu-
le gerecht zu werden, umfasste die Renovierung neue Wasch-
tische, wassersparende Armaturen, hochwertige Seifenspender, 
einen neuen Bodenbelag und eine moderne Beleuchtung, um 
helle, einladende und pflegeleichte Toiletten zu schaffen.

Der SOLX Miranit-Waschtisch verfügt über eine nahtlose, poren-
freie Oberfläche, der Langlebigkeit bei gleichzeitig elegantem, 
modernem Aussehen gewährleistet. Dank seiner robusten 
Konstruktion hält es dem stark frequentierten Gebrauch in einer 
geschäftigen Schulumgebung problemlos stand.

Die selbstschließenden Armaturen F3SV reduzieren den Wasser-
verbrauch, ohne die Benutzerfreundlichkeit zu beeinträchtigen. 
Mit ihrem kolbenlosen, selbstschließenden Mechanismus mit 
einstellbarer Fließzeit sind diese Armaturen für Schüler einfach 
zu bedienen und helfen der Schule gleichzeitig, Wasserverbrauch 
und Betriebskosten zu senken.
Um die Hygiene weiter zu verbessern, wurden in allen Waschräu-
men Seifenspender der Produktlinie RODAN installiert.

KWC SOLX
Reihenwaschplatz

SOLX1800T І 203.0000.238

KWC F3S
Selbstschluss-Standventil

F3SV1101 І 3600001423 

KWC RODAN
Seifenspender für Aufputzmontage

RODX618 І 2000090067
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© Halter AG

PILATUS ARENA KRIENS І CH

Anziehungspunkte

Die Entwicklung und Ausführung der modernen Midsize-Arena lag in der Verantwor-
tung der Halter AG. Entstanden ist ein einzigartiger Gebäudekomplex bestehend aus 
Pilatus Tower und Pilatus Arena, der sich durch ihre moderne Architektur, die breite 
Nutzungsvielfalt und die durchdachte Infrastruktur auf besondere Weise auszeichnet. 
Der hohe Anspruch an Qualität zeigt sich auch in den Funktionsbereichen – hier kom-
men unter anderem MIRANIT-Duschpaneele von KWC Professional zum Einsatz. 

KWC F5S-THERM
Duschpaneel aus MIRANIT

F5ST2024 І 2030056543
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Virtueller 360° 
Rundgang
Starten Sie jetzt Ihre Reise durch inspirierende Sanitärwelten 
in unterschiedlichen Anwendungsbereichen. Jeder Raum 
zeigt eine typische Ausstattungssituation mit verschiedenen 
Produkten unseres Programms für öffentlich-gewerbliche 
Sanitäreinrichtungen. 
Sie können sich mit der Maus 360° durch den Raum bewegen 
und jeden Hotspot anklicken. Dadurch gelangen Sie auf 
spezifische Produktseiten, Produktübersichten sowie zu 
erläuternden Videos und Animationen.
Im Beispiel „Sicherheit & Verwahrung“ erhalten Sie Einblick 
in eine Einzelhaftzelle und können jedes Produkt genauer 
betrachten.

Sicherheit & Verwahrung
Einblick in eine Einzelhaftzelle

24 360° Tour



	· Gesundheit & Pflege
	· Sport & Freizeit
	· Industrie
	· Gefängnis & Sicherheit
	· Forschung & Lehre
	· Bildungseinrichtungen

360° Tour

Räume

AT CH
Jetzt entdecken 
Unsere 360° Tour starten
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© Paul Sebesta

Bildungscampus Heidemarie Lex-Nalis in Wien
zum Einsatz kamen F5L-Therm Einhebelmischer, F5 Selbstschlussarmaturen und 
Werkraumbecken von KWC Professional



Frische Schule

Anwendungsbereich Bildungswesen

Lernwelten gemeinsam gestalten

Bildungseinrichtungen unterliegen einer sehr großen Beanspruchung, die sich auch 
auf den Zustand und die Langlebigkeit der Sanitäranlagen auswirkt. Hier bedarf es, 
den Altersstufen gerechter, robuster und intelligenter Produktlösungen, um die hygie-
nischen, wirtschaftlichen und sicherheitsspezifischen Anforderungen zu erfüllen.

Vom Kindergarten über die Schule bis zur Berufsschule und Universität sind sanitäre 
Räume integraler Bestandteil von Bildungseinrichtungen. Für die optimale Ausstat-
tung stehen robuste und gleichzeitig hygienische Produkte im Vordergrund. 
Das breite Produktprogramm von KWC Professional bietet vielfältige Produktlösun-
gen, ob für Sanitärräume, Teeküchen bis hin zu Werk- und Fachräumen.

Alles Informationen zu unserem Leistungsumfang erfahren Sie auch online mit unse-
rer Anwendungsbroschüre speziell zum Thema Bildungseinrichtungen.

Jetzt entdecken 
Erfahre mehr zu diesem Thema

AT CH
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Einfache Planung

Mit dem KWC Professional 3D Waschtisch-Konfigurator bringen Sie Flexibilität und 
Individualität in moderne Sanitärräume. Erleben Sie direkt online, wie Ihr Waschtisch 
in 3D entsteht und überzeugen Sie sich von den vielfältigen Planungsmöglichkeiten 
unserer MIRANIT Waschtischlösungen. Integrieren Sie die Planung in Ihre 
Unterlagen und profitieren Sie von einer einfachen Angebotserstellung.

Planen Sie mit unserem 3D Waschtisch-Konfigurator ihr 
individuelles Sanitärprojekt

Jetzt entdecken 
configurator.kwc-professional.com
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Einfache Planung

 	 Einbauart: frei vor der Wand, in einer Ecke oder Nische

 	 Kantenform z. B. mit einer Abschrägung oder einem Eckradius

 	 Länge frei skalierbar bis zu einer Gesamtlänge von 3600 mm

 	 Positionierung der Mulde (wichtig für die geplante Installation in einer Ecke oder Nische ist die Angabe des Winkels)

 	 Schürze oder Aufkantung

 	 Armaturen- oder Seifenspenderbohrung

 	 integrierte Aussparungen für Papierabwürfe, Papierhandtuch-, Kosmetiktuchspender oder Handtuchhalter

 	 Oberflächen- und Farboptionen

 	 Siphon und Ablaufzubehör, u.v.m.

Details definieren 

Muldendesign wählen (mehrere Ausführungen einer Linie)

VARIUSsign EXOS. VARIUSmed MEDCARE

Weitere Optionen & Zubehör:

Beispiel: Die Sanierung einer WC Anlage in Radolfzell. Hygiene und klarer Fokus auf Reinigbarkeit.

293D Waschtisch-Konfigurator



Rückblick WHX Tech
Innovative Waschraumlösungen aus Edelstahl 
und smarte Wassermanagementlösungen für den 
Markt im Nahen Osten. Ein visionärer Austausch.

WHX Tech ist die internationale Veranstaltung, bei der digitale Innovationen im Gesundheitswesen 
auf reale Anwendungen treffen.
KWC Professional legte mit der Teilnahme einen weiteren Meilenstein bei der Stärkung unserer 
Präsenz im Nahen Osten. Die Messe bot eine wertvolle Plattform, um mit Branchenführern, Beratern 
und Partnern in Kontakt zu treten und unsere neuesten Lösungen für Waschraumsysteme aus Edel-
stahl vorzustellen.

Hygiene an erster Stelle: Wir haben Sensorarmaturen, berührungslose Spender und intelligente 
Systeme vorgestellt, die den Kontakt reduzieren und die Sicherheit in Krankenhäusern verbessern. 
Intelligente Steuerung: Unser INFORM-System hilft bei der Überwachung und Verwaltung des Was-
serverbrauchs und gewährleistet zuverlässige Hygiene in Gesundheitseinrichtungen. Wassersparen-
de Technologien unterstützen sowohl die Hygiene im Krankenhaus als auch die Nachhaltigkeit und 
unterstreichen unser Engagement für Umweltverantwortung.

30 WHX Tech Messe ‒ Rückblick



Rückblick WHX Tech

oben:
KWC Professional Messestand:
Unser Team zeigt smarte Wassermanagement-
lösungen wie C-Modul, AQUA 3000 open und 
INFORM für verschiedenste Anwendungsgebiete

rechts:
Stefano Scuotri auf der „future x“ Bühne 
zum Thema intelligenter Hygienelösung im 
Sanitärbereich

31WHX Tech Messe ‒ Rückblick



Spot on!
Im Oktober 2025 eröffnete unser neuer Showroom in 
Finnland. Entstanden ist ein Raum für Inspiration & 
Austausch.

32 Spot on ‒ Neuer Showroom in Finnland



Manchmal beginnt eine großartige Idee still und 
leise – als Wunsch, nicht nur unseren Kunden 
Produkte zu zeigen, sondern auch Erlebnisse zu 
schaffen. Genau so entstand die Idee eines eige-
nen Showrooms für KWC Professional Northern 
Europe. Wir freuen uns sehr, die große Eröffnung 
unseres brandneuen Showrooms in Vantaa be-
kannt zu geben, nur einen Steinwurf vom Flugha-
fen Helsinki-Vantaa entfernt.
Es entstand ein Ort, an dem Qualität nicht nur 
sichtbar, sondern auch spürbar ist. Ein Ort, an 
dem Edelstahl, Sensortechnologie und Wasser-
technologie plötzlich zum Leben erwachen.
Hier führen unsere Kollegen Kunden durch reale 
Anwendungssituationen, demonstrieren Funk-
tionen detailliert und bringen Lösungen näher an 
das Leben heran, was auf Papier niemals möglich 
wäre. Und genau das hatten sich viele unserer 
Partner schon lange gewünscht.

In Zukunft wird der Showroom ein Treffpunkt, ein 
Raum der Inspiration und eine Bühne für gemein-
same Veranstaltungen sein.

Die feierliche Eröffnung erfolgte durch das sym-
bolische Durchschneiden des roten Bands durch 
Jari Mehto, Geschäftsführer von KWC Professional 
Northern Europe, und Vincent Bogard, stellvertre-
tender Geschäftsführer von DELABIE.
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Bereits in 2026 wird aus KWC DVS Ltd. DELABIE DVS. Das Unternehmen ist auf wassersparende Technologien für 
gewerbliche Sanitäranlagen spezialisiert und produziert seit über 35 Jahren führende automatische Sanitärtechnik.
Das britische Unternehmen ist Marktführer im Bereich wassersparender Produkte für gewerbliche Sanitäranlagen sowie 
automatischer Sanitärprodukte für Spezialanwendungen, darunter im Gesundheitswesen, in der Psychiatrie, im Straf-
vollzug und im öffentlichen Sektor.
Neben dem umfangreichen Produktportfolio an WC-Spülventilen, Urinalsteuerungen, automatischen Armaturen, siche-
ren Sanitäranlagen und Wassermanagementsteuerungen steht ein Expertenteam von Ingenieuren für die Unterstüt-
zung bei der Installation zur Verfügung, während unsere technischen Vertriebsteams maßgeschneiderte Projektunter-
stützung und Beratung zu Spezifikationen bieten.
Die Produkte verbinden die Vorteile eines reduzierten Wasserverbrauchs mit einem Fokus auf hygienisches Design. 
DELABIE DVS ist stolz darauf, Mitglied der DEALBIE Familie zu sein und hochwertige Produkte herzustellen, die seit 
vielen Jahren in einigen der anspruchsvollsten gewerblichen Umgebungen zuverlässig eingesetzt werden.

Führend in der automatischen Waschraum-Technologie
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Mit bewährter Expertise im Gesundheitswesen, gerade in 
anspruchsvollen klinischen Umgebungen trat KWC DVS 
2025 in ein starkes Messejahr ein. Von Waschtischen 
und Gipsbecken bis hin zu elektronischen Armaturen 
und fortschrittlichen Temperaturüberwachungssystemen 
liefern wir alles von Standardprodukten bis hin zu 
vollständig maßgeschneiderten Einzellösungen. Neben 
zahlreichen Messeauftritten beschäftigt sich KWC 
DVS mit der Initiative „Future HealthSpaces“ – einer 
Zusammenarbeit, die neue Wege für die Gestaltung 
von Gesundheitsumgebungen im Hinblick auf Effizienz, 
Sicherheit und Nachhaltigkeit aufzeigt.

Ein besonderes Highlight auf der Gesundheitsmesse 
"Design in Mental Health" in Manchester war der 
Vortrag von Stewart Warwick, dem KWC DVS INFORM-
Produktmanager. Er präsentierte die Features und Vorteile 
der INFORM Datenverwaltung für die Optimierung des 
Wassermanagements in Gesundheitseinrichtungen.
Die Besucher der Messe konnten sich außerdem über 
Duschkabinen aus ligaturresistenten Material, sichere 
und langlebige Möbel und natürlich über die neuesten 
Features im INFORM-Wassermanagementsystem für eine 
intelligente, sichere Überwachung freuen.

Die Messe "Healthcare Estates" richtet sich an Fachleute 
aus den Bereichen Krankenhaus-/Gesundheitsbau, 
Gebäudemanagement, technische Gebäudeausstattung, 
Facility Management sowie Ingenieurwesen im 
Gesundheitswesen. Ziel ist es, aktuelle Entwicklungen 
in Planung, Bau, Betrieb und Management von 
Gesundheitseinrichtungen zu präsentieren – und 
Fachleute mit Anbietern, Planern und Entscheidern 
zusammenzubringen. KWC DVS trat dabei als stolzer 
Hauptsponsor der Veranstaltung auf. KWC DVS 
bedankt sich für das tolle Messejahr 2025 mit tollen 
Fachgesprächen aus der Branche.

Erfolgreiches Messejahr ‒
Impulse für die Pflege
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Unsere MOBOX on Tour

Wir bieten Ihnen ein lokales Ausstellungserlebnis und präsentieren die Highlights 
aus dem KWC Professional Produktsortiment für öffentliche und gewerbliche 
Sanitärräume: Modernste, regelwerkskonforme F3 & F5 Armaturentechnologien, das 
Wassermanagementsystem AQUA 3000 open, Accessoires, Ausstattungselemente 
und vieles mehr.

Für Sie auf Achse
Produkte live erleben ‒ Know-how zum Anfassen!
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BA C

Kontaktieren Sie uns
anfrage.de@kwc-professional.com

FKT Messe Gelsenkirchen, Deutschland
7. Fachmesse für Krankenhaustechnik mit 
Symposium für Gesundheitstechnologie, 
unsere MOBOX war zentral geparkt

KWC Professional Polen
Schulung für Mitterbeiter von Bims, 
Installateure, Planer, der Fokus lag auf F4 für 
den Gesundheitsbereich, Waschtische mit 
integrierten Griffen, Smart Urinal Unit und 
Lösungen für Gefängnis

Ausstellergröße variierbar

Rückblick auf vergangene Veranstaltungen

10 x 4,50 x 5 m (B x H x T) 7 x 4,50 x 5 m (B x H x T) 5 x 4,50 x 5 m (B x H x T)

37Unsere MOBOX on Tour
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KWC Professional wird zu DELABIE.




